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UN BTS C.C.S.T,, W,

POUR FAIRE QUOI ?

LE TITULAIRE DU BTS CONSEIL ET
COMMERCIALISATION DE SOLUTIONS
TECHNIQUES CONSEILLE ET VEND DES

f"\ SOLUTIONS (PRODUITS ET SERVICES

] \J / ASSOCIES) QUI REQUIERENT

< OBLIGATOIREMENT LA MOBILISATION
&7 CONJOINTE DE COMPETENCES
COMMERCIALES ET TECHNOLOGIQUES ~
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1 v' ANALYSER LE MARCHE
v PROSPECTER LA CLIENTELE

v FAIRE UN DIAGNOSTIC DES

’ BESOINS DE SON CLIENT
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v CONSEILLER ET PROPOSER UN PRODUIT OU UN SERVICE
ADAPTE AUX BESOINS DETECTES

v ASSURER L'INTERFACE ENTRE L'ENTREPRISE, SES CLIENTS ET,
SES FOURNISSEURS

v NEGOCIER ET GERER LES VENTES
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J QUALITES REQUISES
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v SENS DU CONTACT ET GOUT POUR LA COMMUNICATION
v’ SENS DE L'ORGANISATION ET DES RESPONSABILITES

v A L’'ECOUTE DE SON INTERLOCUTEUR
v DYNAMIQUE ET AUTONOME

v AIMER LA NEGOCIATION

v INTERET POUR LE NUMERIQUE

v/ CURIOSITE —
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/ TYPES D’ORGANISATIONS
“OUD’ENTREPRISES

v' Matériel électrique,

v Fournitures et équipements pour
les solutions énergétiques,

v’ Textiles techniques,

v Equipements de sécurité,

v Produits d’hygiéne industrielle,
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v Fournitures et équipements industriels,

v' Machines-outils,

v' Matériel d’emballage,

v' Matériels et fournitures pour le transport
et la manutention,

v’ Equipements pour le nautisme...




-~ "OU ENCORE

v' Bois et matériaux de construction,
v Produits d’'aménagement et de finition,

v Fournitures pour la plomberie et le sanitaire

solatior
Fibre de bois
Ouate de Cellulose
Laine de Mouton

Liege
Chanvre

«— Produits d'étanchéité
Pare Pluie et Pare Vapeur

Finitions Sols

Cloisons
Menuiseries

Entretien du Bois

Electricité
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Puits Canadien | tilation Double Flux
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Améliorer votre quotidien et celui des\a}ires...
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OFFRES DE FORMATIONS

STATUT SCOLAIRE

v’ 2 ANS
v ETUDIANT AU LYCEE
v’ 32 PLACES

v'14 A 16 SEMAINES DE STAGE EN ENTREPRISE
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v’ Résultats scolaires sur les compétences écrites et
professionnelles /technologiques,
v Capacité a fournir un travail en autonomie en dehors des cours,
v Assiduité scolaire et ponctualité,
v’ Attitude et comportement,
v Aisance dans |'expression de la langue francaise & I'oral comme
a Iécrit,
v Recrutement partagé entre les baccalauréats professionnels,
L[] y y ° o ° L] o J
technologiques et généraux et les profils tertiaires ou industriels:

_aparcoursup
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ATTENDUS POUR PARCOURSUP
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‘ CONTENU DE LA FORMATION ~

La formation s’organise autour de 3 axes :

v’ Enseignement technologique : mise en ceuvre de I'expertise

technico-commerciale.

v Enseignement commercial : conception et négociation de
solutions technico-commerciales, management de I'activité
technico-commerciale, développement de clientéle et de la

relation client.

v Enseignement général : culture économique juridique et

managériale, anglais, culture générale et expression.
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\_}éS\P{)SSIBILITES APRES LE BTS

v'_POSSIBILITE D’ENTREE DANS LA VIE PROFESSIONNELLE :
o’ g s
TECHNICO-COMMERCIAL, ATTACHE COMMERCIAL, ATTACHE TECHNICO-COMMERCIAL,
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COMMERCIAL SEDENTAIRE, COMMERCIAL ITINERANT, VENDEUR COMPTOIR, VENDEUR
NEGOCIATEUR, CONSEILLER COMMERCIAL ...

v POURSUITES D’ETUDES :
LICENCE PROFESSIONNELLE,
ECOLES DE COMMERCE ...

v EVOLUTIONS DE CARRIERE
CHARGE DE CLIENTELE, CHARGE D’AFFAIRES,

NEGOCIATEUR INDUSTRIEL, RESPONSABLE COMMERCIAL,
RESPONSABLE D’ACHATS, RESPONSABLE “ GRANDS COMPTES ",
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RESPONSABLE D’AGENCE, ACHETEUR ...
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\ Lycée Robert Doisneau

5, rue du Lycee — BP42

it 69511 VAULX-EN-VELIN CEDEX

Responsable de Formation Nicolas ROCHE
ce.0693619J@ac-lyon.fr - 04 78 79 52 80
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